JTRADITION HEIRT NICHT,
ASCHE ZU VERWAHREN, SON-
DERN EINE FLAMME AM BREN-

NEN ZU HALTEN.“

JEAN JAURES

Was hoch hinaus wachsen will, braucht einen
guten Boden und starke Wurzeln. Deshalb
bedeutet Kompetenz fiir uns, individuelle und
exzellente Anlagekonzepte zu entwickeln, die
auf einer soliden Basis stehen. Unsere langjahri-
gen Erfahrungen im nationalen und internatio-
nalen Finanzgeschaft geben uns die Sicherheit,
diesem Anspruch gerecht zu
werden. Durchdachte Invest-
mentstrategien bilden das
Fundament unserer bilanzier-
ten Leistungsqualitat. Die
hervorragende Entwicklung
unseres Eigenkapitals der
letzten Jahre steht stellvertre-
tend fiir diesen wirtschaft-
lichen Erfolg.

Unsere Kunden vertrauen uns und diesem Ver-
trauen fithlen wir uns verpflichtet. Wir setzen
ihre Wiinsche und Ziele mit der gebithrenden
Diskretion in personliche Anlagestrategien um.

Sie wahlen uns zu ihrem Partner, weil die per-
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sonliche und intensive Betreuung ihrer Aufga-
ben zu unserem Selbstverstandnis gehort. Wir
betrachten Individualitit im Finanzgeschaft
nicht als Luxus, sondern als unverzichtbares
,Muss’. Mit diesem Servicegedanken haben wir
langfristige Verbindungen zu einer erstklassigen

und anspruchsvollen Klientel kniipfen konnen.

In mehr als 50 Jahren haben wir uns erfolg-
reich auf dem Markt etabliert. Gegriindet in
Konstanz ist der Name Reithinger im gesamten
Raum Bodensee bestens bekannt. Als privates
und unabhangiges Bankhaus sind wir Mitglied
im Bundesverband deutscher Banken. Zusam-
men mit unseren Partnerfirmen bieten wir Pri-
vat- und Geschiftskunden ein umfangreiches
und serviceorientiertes Leistungsportfolio. Jetzt
nutzen wir unsere hervorragenden Kontakte,
um unseren Expansionskurs auch im Grof3-

raum Stddeutschland fortzusetzen.
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Die richtige Aussaat ist entscheidend fiir eine
gute Ernte. Als unabhangige Privatbank sind
wir in der Lage, unsere Anlageentscheidungen
vollig frei zu treffen. Wir sind weder von
Gesellschaften, noch von fremden Interessen
und Institutionen abhangig. Aus dem breiten
Angebot bewihrter Produkte und Anbieter

wahlen wir nur diejenigen aus,

LDIESER TEXT FEHLT NOCH.” welche optimale Kapitalertrige

VERFASSER

gewahrleisten. Im Zentrum
unseres Interesses steht dabei
stets das finanzielle Bediirfnis
unseres Kunden. In einem aus-
fihrlichen Gesprach ermitteln
wir seine Priferenzen hinsichtlich der Risiko-
und Gewinnerwartungen und erlautern die
Rahmenbedingungen verschiedener Vermo-
gensdispositionen. Nach sorgfaltiger Priifung
aller Faktoren sprechen wir unsere Empfehlun-
gen fiir eigene Entscheidungen aus. Optional
bieten wir ein umfassendes Mandat zur Betreu-
ung des Wertpapierdepots oder die Verwaltung

des Gesamtvermogens an.

Wir bieten eine umfassende Beratung bei der
Auswahl von verzinslichen Wertpapieren,
Aktien oder Investmentfonds. Unsere Informa-
tionen beziiglich aktueller Trends auf den Kapi-

talmarkten, der Struktur und Wertentwicklung
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von Fonds sowie der Entwicklung neuer
Fondskonzepte stammen stets aus erster Hand.
Wir sind Ansprechpartner bei Fragen zu Anla-
gestrategien, z.B. in Geldmarkt-, Renten oder

Aktienfonds.

Unser Beraterteam setzt sich aus kompetenten,
erfahrenen und engagierten Mitarbeitern
zusammen. Um unserem Anspruch gerecht zu
werden, beschiftigen wir ausschliellich hoch-
motivierte Personlichkeiten mit erfolgsorien-
tierter Denkhaltung. An Stelle von standardi-
sierten Konzepten betreuen diese ihre Kunden
mit kreativem Finanz-Know-how. Da sie jedes
cinzelne Portfolio ihres Bereiches bestens ken-
nen, konnen sie schnelle und gezielte Entschei-
dungen treffen. Doch erstklassiger Service
bedeutet fiir uns weitaus mehr. Wir nutzen die
Entwicklung neuer und sicherer Technologien
und bieten unsere Dienstleistungen zunechmend
iiber das Internet und per Telefon-Banking an.
So sind wir taglich 24 Stunden fiir unsere Kun-

den erreichbar.
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Erst im Auge des Kenners spiegeln sich Giite

und Reinheit wider. Die Qualitat unserer Lei-

stungsvielfalt halt auch der unbestechlichen

Priifung nach strengsten Kriterien stand.

Unsere hervorragenden Geschaftszahlen spre-

chen fiir diesen bilanzierten Erfolg. Fiir uns

steht weder das breite Publikumsgeschaft noch

,DAS GENIE ZEIGT SICH WENI-
GER IM SCHMIEDEN KUHNER
PLANE ALS IN DER BERECH-
NUNG DER MOGLICHKEITEN,
UBER WELCHE MAN ZU IHRER
AUSFUHRUNG VERFUGT.©

MAXIMILIEN ROBESPIERRE

die Vergabe von Krediten im
Vordergrund. So konnen wir
uns auf die Geschaftsberei-
che konzentrieren, die unse-
ren Kunden den grofiten
Nutzen bringen. Diese Stra-
tegie hat uns zusammen mit
dem steten Bemuhen um
objektive Entscheidungen

den Ruf eines glaubwiirdigen

Partners in allen Vermogensfragen eingebracht.

Alle Anlageentscheidungen, die wir fiir unserer

Kunden treffen, entspringen einer strukturier-

ten und systematischen Analyse und sind

uneingeschrankt nachvollziehbar. Unsere Bera-
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ter verfiigen tiber eine ausgepragte Expertise in
den Bereichen Kapitalmarkt und Wertpapierver-
waltung und profitieren von der Unabhangig-
keit des Hauses Reithinger. Sie tibernechmen
die unmittelbare Verantwortung fiir die Auf-
tragsvereinbarungen und gehen sicher, dass die
Investmentstrategien mit den Zielen des Kun-
den korrespondieren und in ihrer vollen Trag-

weite verstanden werden.

Besonders in Zeiten tiefgreifender Veranderun-
gen, wie sie sich heute am Neuen Markt voll-
zichen, betrachten wir es als unsere Aufgabe,
unsere Kunden durch die wirtschaftlichen Ver-
anderungen zu begleiten und mit tragfahigen
Visionen zum Erfolg zu fiihren. Diskretion und
partnerschaftliche Kommunikation bilden das
Fundament unseres Denkens und Handelns.
Das gemeinsame Verstindnis von Zielvorgaben
und Vorgehensweisen besitzt fiir uns oberste
Prioritat. Diese Transparenz spricht fiir unsere
Zuverlassigkeit und sichert uns das langfristige

Vertrauen der Kunden.
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Vermogen entsteht dort, wo sich klassische
Werte und vorausschauendes Denken vereini-
gen. Unser ausgepragtes Verstandnis fur die
Verantwortung in der Verwaltung grofier
Vermogen hat bei der Privatbank Reithinger
Tradition. Wir betrachten jeden Kunden und
jede Aufgabe als einmalig und pflegen eine

Kultur intensiver Beratung. Unsere systemati-

erstklassigen Klientel und nicht zuletzt der gute

schen und unabhingigen
Anlageentscheidungen tref-
fen wir vor dem Hinter-
grund langjahriger Erfahrun-
gen auf den Kapitalmarkten.
Zahlreiche Kontakte zu einer

Ruf unseres Namens machen uns zu einer her-
ausragenden Wahl fiir Erfolg versprechende

Partnerschaften.

Unsere Investmentstrategien sind in jeder Hin-
sicht frei von institutionellen oder gesellschafte-
rischen Interessen. So sind wir in der Lage, nur

mit besten Adressen zusammenzuarbeiten und
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objektive Anlagekonzepte im Sinne unserer
Kunden zu fillen. Kurze Entscheidungswege
ermoglichen es uns, schnelle, individuelle und
nachvollziehbare Vorgehensweisen zu wahlen.
In der Nutzung innovativer technologischer
Moglichkeiten treiben wir den Ausbau unserer
Serviceleistungen unablassig voran. Zusammen
mit unserem gebiindelten Finanz-Know-how
entstehen so zugkraftige Visionen fiir einen

sicheren wirtschaftlichen Erfolg.

Wir verbinden die Vorteile einer Privatbank
mit einer souveranen Orientierung an den
Markten. Unsere Verpflichtung gilt in erster
Linie dem wirtschaftlichen Erfolg unserer Kun-
den und Partner. Der Name Reithinger steht
seit jeher fiir Qualitat bei anspruchsvollen
Finanzdienstleistungen. Ein Investment in
unser Servicekonzept gewahrleistet daher
auflerordentliche Renditen. Zusammen mit
unseren Partnern bilden wir eine entschlossene

Allianz im Zeichen gemeinsamer Ziele.



